Jak financni poradci setfi penize klienti v zivotnim pojisténi? U S F ‘:,

V souvislosti s aktualni legislativni diskuzi ¢asto slychame, Ze finan¢ni poradci a zprostiedkovatelé kazdy rok
~pretaci” statisice pojistnych smluv a tim pripravuji klienty o penize. Abychom vam pfiblizili, co finan¢ni po-
radci skutecné pro své klienty délaji a koho doopravdy pfFipravuji o miliardy (zisku), pFipravili jsme nasledujici
priklad.

Prechodem na novou, vyhodnéjsi pojistku miize rodinny rozpo-

cet priimérné domdcnosti usetrit tisice korun rocné. Myslite, Ze

. by nezdvisly financni poradce jednal sprdvné, pokud by klien-
W tiim nedoporucil piepojistit ptivodni drahou smlouvu?, jak mu

3 09 7 6 Kc ; M to uklddd pozmériovaci ndvrh pana poslance Sincla?

MESICNIi POJISTNE

Ze se tencici marze a vyhodnéjsi ceny nelibi pojistovndm a jejich
akciondriim? To je mozné. Ale Ze skodi klientiim? To nemiize -
myslet nikdo vdzné. Poradci pracuji pro klienty, regulace jejich .~ ROCNIi USPORA RODINNEHO

provizi tedy neni nic jiného nez ochranou pojistoven. / ROZPOCTU

'Jde o ¢asové srovnani jednoho z nejprodavanéjsich zivotniho pojisténi Flexi Invest (2008) a Flexi (2015). Pro vypocet v obou letech byl pouzit oficialni kalkulator Pojistovny Ceské spofitelny.

2Potitame s rodinou ve slozeni muz a zena (oba 30 let ve 2008 a nasledné 37 let ve 2015, 1. rizikova skupina, samost. mlouvy do 60 let véku) a jedno dité formou pripojisténi k otci. Nastaveni pojistnych ¢astek je totozné a odpovida bézné sjednavanym smlouvam: Smrt z
K¢, Smrt Grazem na 100.000 K¢, Trvalé nasledky tirazem na 200.000 K¢ s progresivnim plnénim (4 nasobek) od 0,5% télesného poskozeni na 200.000 K¢, Denni odskodné v pfipadé Urazu na 100 K¢ od 8. dne i zpétné, Smrt irazem ditéte na pojistnou ¢astku 20.000 K¢, Trvalé
nasledky Urazem na 200.000 K¢ s progresivnim plnénim ve vysi 4 nasobku zakladni pojistné ¢astky, Denni odskodné v piipadé trazu od 8. dne zpétné s denni davkou pfi hospitalizaci v nemocnici v dsledku nemoci i trazu od 1. dne na 200 K¢.

*Podotykéme, ze vy3e provize u daného produktu v obou letech je priblizné stejna.



Proc nema smysl regulovat provize Neéktera dalsi fakta o financnich
zprostredkovatelu? poradcich a jejich klientech

Sazebniky pojistoven jsou natolik nesrozumitelné, Zze se v nich vyzna malokdo. Misto Pojistovny o financnich zprostiredkovatelich a poradcich v ramci své snahy prosadit do
regulace provize by se méla zpruhlednit poplatkova struktura, pfipadné regulovat zakona regulaci provizi napovidaly mnoho Spatného. Co ale o poradcich a klientech
vyse celkové nakladovosti pojistek. Pojdme se podivat na dalsi priklad, jak, prehled- fikaji objektivni data? Pro mnohé to mozna bude prekvapeni, ale védéli jste, ze ° ...

na“” poplatkova struktura miize byt.

POCATECNI NAKLADY 10 % z pocatecnich jednotek strhavanych do konce pojis-
téni. Koeficient rocniho pojistného pro vytvoreni pocatec-
nich jednotek = 2.

POPLATEK ZA SPRAVU FONDU max. 2 % / rok (zakalkulovany do kurzu podilov:

'Kdo se ne ce
hrazenych klier

Finan¢ni zprostiedkovatelé a poradci pracuji pro svoje klienty. Nedovolme pojistovnam, aby zneuzily
zakony Ceské republiky proti nim a pro své partikularni obchodni zajmy. Zakony by mély chranit férové

G investi¢niho
trzni prostredi a zajmy spotrebitele. Nikoliv zisky anebo marze jakéhokoliv podnikatele.

tovny do

0 USF

Unie spolecnosti finan¢niho zprostiedkovani a poradenstvi (USF) vznikla v ¢ervnu roku 2006. Jedna se o nejvétsi profesni sdruzeni pravnickych a fyzickych osob
podnikajicich na tzemi Ceské republiky v oblasti finanéniho zprostfedkovani a poradenstvi. Cleny Unie jsou spole¢nosti ALLFIN PRO Holding, ARGOS PZS, Broker
Consulting, Broker Trust, Comfort servis Plzen, DataLife, F E D S, FINVISION, F & P Consulting, INTERLIFE, JPL SERVIS, KZ Finance, M.S.QUATRO, MONECO, NWD
Private Asset Management, OVB Allfinanz, RUBIKONFIN, The In Group, Swiss Life Select Ceska republika a 1. Vz4jemna poradenska. Clenové Unie si kladou za cil

© Odborna brozura USF, 2015. Zpracoval analyticky tym USF ve slozZeni: Michal Bauer, Kamil Durcék, v vur . v . v s P PO . v o Iy . . P PP
Viadislav Herout, Radek picl, Miroslav Stejskal. Dusan Sidlo a Jift Sindela. Pro veskeré vypocty byly vytvorit vyssi standard v oblasti finan¢niho poradenstvi a zprostfedkovani. Hlavni vizi, kterou Unie jménem svych ¢lenl prosazuje, je férové legislativni prostredi
pouzity uvedené zdroje, pfipadné vefejné dostupna data/produktova data jednotlivych pojistoven. pro V§echny Uéastnl’ky trhua odpovédné nastaveni zakonné regulace.

*Ukazatel RIP poskytuje rychly a jednoduchy prehled o tom, které pojistovny pati k tém levnéjsim, a které naopak k drazsim. Tento « CNB - Souhrnné informace o finanénim sektoru 2015.
ukazatel ,predrazenosti” Zivotniho pojisténi vyjadiuje v procentech primérnou nakladovou a ziskovou pfirdzku dané pojistovny. Tato - CAP - Statistické udaje, 2015.
pfirazka je pocitana ve srovnani s takzvanym ryzim pojistnym, které by bylo dostate¢né na Ghradu pojistnych plnéni a pojistovna by « USF, AFIZ - Informa¢ni povinnost, 2015.

neméla s pojistovanim zadné dodate¢né naklady ani zisk. Viz. také brozura Myty a fakta o distribuci ZP, 2015 ke staZeni na
®Veskeré uvedené daje vychazeji z verejné pristupnych datovych zdroji: http://www.usfcr.cz/wp-content/usf-publikace/myty-a-fakta-o-distribuci-zivotniho-pojisteni.pdf
« OECD Insurance Statistics, 2015.





